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IBERIA

EL CANAL ONLINE HOY EN DIA GOODRUY

+13,1% 1.756,7 mill.

El comercio electronico en Espana ha tenido en 2024 un En el ano 2024 se han realizado a través del canal online
crecimiento interanual del 13,1 % con respecto al 2023. espafol 1.756,7 millones de transacciones.

95.207 M€

El e-commerce en Espana ha cerrado
el ano 2024 con una facturacién de

69,1%

El 69,1 % de las transacciones
tuvieron como destino tiendas online

95.207 millones de euros. extranjeras (Shein, Aliexpress, etc.).

El 30,9 % restante pertenece a
+30/ compras hechas en sites de Espana.
(0

Los “heavy users” (compradores que
realizan +66% de sus compras online) 9 60/

4 9 (0

El 94,6 % de esas compras al

extranjero se realizaron en comercios

han aumentado un 3 % este ano.

-I d e 1 de cada 4 consumidores (24%) prevé gastar mas en ubicados dentro de la Unidn Europea.
. o . .
d 2025, mlentlrai qgue el 70 % mantendra su nivel de El otro 5.4 % fue a comercios fuera de
Ca a 4 gasto. El 6% restante espera gastar menos. la UE, principalmente Asia y EEUU.

Datos extraidos del portal de la Comision Nacional de los Mercados y la Competencia (CNMC Data) y del informe “Radiografia del consumidor online en Espana 2025” elaborado por Doofinder.



OPCIONES DE VENTA EN EL CANAL ONLINE

Actualmente la venta online de un producto se puede realizar principalmente a través de dos tipos de plataformas:

—a E-Commerce (tienda online propiaq)

Requiere invertir tiempo y dinero en:

Compra de los dominios O
Creacion y optimizacion de la web 63 /O

Posicionamiento SEO y SEM

Estrategias de marketing y publicidad para de los consumidores
atraer trafico a la web espanoles elige los
Gestion de la plataforma e-commerce marketplaces para realizar
Mantenimiento informatico sus compras online

—=a Marketplace

No requiere de una inversion inicial
Estan bien posicionados, por lo que el trafico esta
asegurado Marketplaces

Generan confianza en los usuarios

Cuentan con un gran numero de clientes potenciales 12% Web de la marca

con alta intencién de comprar
Otras paginas web

La opcién de internacionalizacién es mas sencilla : 5
(multimarca, 22 mano, etc.)

El target esta segmentado

Datos extraidos del informe “Radiografia del consumidor online en Espana 2025” de Doofinder.
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IBERIA

EL MODELO MARKETPLACE GOODRUY

Un marketplace es una plataforma de comercio electrénico que concentra a un gran numero de distribuidores y consumidores,

Yy que actua como intermediario en las transacciones online entre estas dos partes. Los mas usados son:

amazon
€2Corle Ingtss
" 61%
a? DECATHLON El 61% de los compradores online utiliza los markets como
fuente principal de informacién antes de adquirir un producto
@ Miravia 81%
) El 81% de estos compradores acaba realizando su
/Medla@/ﬂarkf compra dentro de una plataforma marketplace.
®» zalando CRECIMIENTO

;: 40-50%
Oo y

Los ingresos por vendedor en marketplaces han
aumentado un entre un 40% y un 50% estos ultimos anos.

Datos extraidos del “Estudio eCommerce 2024” de IAB Spain y del “Estudio Anual Marketplaces Esparfia 2024” de Elogia
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PERFIL DEL CONSUMIDOR ONLINE GOODRUY

46%

El 46% de las compras totales que realizan los consumidores

B ’ B ’ % se hace por internet, el 54% restante en tiendas fisicas.

de los internautas o 0 1-50€ @ 5-100€ +100€
espanoles de entre 16-74 n 51 /O al mes al mes al mes
]

anos realiza compras por [

internet 49% T

Menos de 1 vez
4 PAS7Y 18-29 afos al mes

Mas de 1 vez
por semana

Principales motivaciones:

30-44 anos

45-59 anos

60-75 anos

. : s ~ 1vez por
Comodidad Variedad de Costes Facilidad para 1% +75 anos P
al realizar productos Precios comparar sermansa 2-3 veces
la compra al mes

Datos extraidos del “Estudio eCommerce 2024” de IAB Spain, “Estudio Anual Marketplaces Esparfia 2024” de Elogia y “Radiografia del consumidor online en Espana 2025” de Doofinder.



PRODUCTOS MAS COMPRADOS ONLINE GOODRUY | ==

72%

o1 48%  47%
36% 35% 33%

27% 27% 259

g
)

o Qe & @ 0B

Moda Electronica Libros Belleza Saludy Juguetes Decoracion PAE Alimentacion Deporte
y cuidado bienestar GAE
personal

Datos extraidos del informe “Radiografia del consumidor online en Espana 2025” de Doofinder.
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CATALOGACION
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de Catalogacion
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¢DONDE OPERAMOS? GOODBUY =

(worten oy (3 PR

Carrefour

amazon .‘ PC

COMPONENTES

Espana Portugal

amazon & amazon ' makro | Conforama

@ManoMano

Francia Italia Portugal Portugal

P
O
Conforama Il @ viravia il mentto [l ELECY [ BECECY @ S8%, BE=
P . . . orange”
ortugal Italia Francia Francia
.
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Francia




¢DONDE OPERAMOS? GOODBUY #

FRANCIA (6%)
— 2.109 pedidos
(ene-nov 25)

PORTUGAL (8%) (B amazon

2.892 pedidos ST & ) DECATHLON e ESPANA (86%)
(ene-nov 25) worten > 2 SHEIN 31.259 pedidos
Conforama worten (ene-nov 25)
‘ LELCT Media% Markt
. makro
Conforama ~cﬁn§1&s mentto

oo & Miravia
orange
QManoMano



NUESTRAS GOODRUY =

LAURASTAR? & €PILADY

A N KE R .o z ’ Pasiegas Y (1- Imfaplass.|

QUESERIA ARTESANAL

joselinfoppol,, o
Y G canTapria. | ELCAPRICHO

SEVERIN
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NUESTRAS

GOODBUY FITNESS

Marca que distribuye
material deportivo y
fitness

WETKUBE CLEANER

Marca especializada
en la elaboracion de jabdn
para la limpieza de trajes
de neopreno

EL 050
PARDO

EL OSO PARDO

Marca bajo la que se
comercializan sobaos y
guesadas pasiegas
artesanales

GOODRBUY =
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SIXHOME

LA MAR SALADA SIXHOME

Marca propia de conservas
artesanales tales como
anchoas o gildas

Marca bajo la cual vamos a
distribuir gran y pequeno
electrodomeéstico
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VENTAS DEL ANO 2025 (ene-nov)

POR MESES
500.000€
400.000€
300.000€
250.000€ 250.000€  288.788€
300.000€ 274.0N€  271118€

200.000€

100.000€

o€

OBJETIVO 2025 (ene-nov) = 3.225.000 € }

ENE FEB MAR

350.000€

300.000€
325.245€

351.933€

300.000€
261.628€

ABR MAY JUN

350.000€

334.935€

275.000€

269.054€ 550.000€

225.380€

JUL AGO SEP

Objetivo Q1 = 800.000 €
Ventas Q1 = 833.917 €

+33.917 € (+4%)

Objetivo Q2 = 950.000 €
Ventas Q2 = 938.806 €

11194 € (-1%)

VENTAS 2025 (ene-nov) = 3.186.855 €

Objetivo Q3 = 875.000 €
Ventas Q3 = 829.370 €

-45.630 € (-5%)

IBERIA

GOODRUY

CAMPANA DE NAVIDAD

350.000€
350.604€

250.000€
234.159€

ocCT NOV DIC

Objetivo Q4 = 950.000 €
Ventas Q4 = 584.762 €

-365.238 € (-38%)

-38.145 € (-1%) sobre el
objetivo de 2025 (ene-nov)
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VENTAS DEL ANO 2025 (ene-nov) GOODBUY
POR FAMILIAY MARCA

PRODUCTO PROPIO COLABORACIONES

| &5 @ o] m @ ¢

MMM
L

GAE PAE TTA ELECTRO COMIDA BRICO OTROS

Porcentaje de ventas

Pedidos 12.401 2.941] 2.969 5.897 5.094 2.916 4.096

iNOVEDAD!

Pedidos 4726 1.129 2.916
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VENTAS DEL ANO 2025 (ene-nov) GOODBUY
POR MARKET

P -
AMAZON  secenroni  SER XD wEec

Pedidos 22.798 PAS YIS 2912 1.653 1.685
aviia (B I3

OTROS

Carrefour orange



UNIDADES ENVIADAS EN EL 2025 (ene-nov) GOODBUY | ==
POR FAMILIAS

1125&93 13.305

GAE

7.513

BRICO

6.587

ELECTRONICA

3.057
w2492 2061 1505 2194

AIRE

BEBIDAS
DEPORTE

26% 25% 14% 12% 6% 5% 4% 3% 4%

TOTAL 2025: 52.917 uds.

ALMACEN CANTABRIA + ALMACEN AMAZON (FBA)



GOODBUY | =

OBJETIVO UNIDADES VENDIDAS 2025

Media$y Markt Q. (

®

OTROS
Carrefour
247750 uds. 8.250 uds. 5.500 uds. 2.750 uds. 2.750 uds. 11.000 udes.
PRODUCTO PROPIO COLABORACIONES
GAE TTA ELECTR. COMIDA BEBIDA DEPORTE BRICO OTROS
27.500 uds. 2.200 uds. 18.150 uds. 1.650 uds. 1.650 uds. 1100 uds. 1100 uds. 1.650 uds.

OBJETIVO




COLABORACION CON
OTRAS EMPRESAS



CON OTRAS EMPRESAS GOODRBUY ===

Tras anos de especializacion en la distribucion online a través de marketplaces, desde el ano 2023 ponemos a disposicion de las
empresas nuestra amplia experiencia en el sector, profundo conocimiento en la gestidn de estas plataformas y unas avanzadas

herramientas tecnoldégicas, para convertirnos en el socio de confianza que impulse el desarrollo de su marca en este canal.

Através de estos acuerdos de colaboracién, ofrecemos un servicio integral totalmente personalizado que se enfoca en maximizar

la rentabilidad del proyecto y en construir una estrategia sostenible, sin recurrir a guerras de precios con otros vendedores.

Estas son algunas de las marcas con las que colaboramos actualmente y las unidades que hemos vendido en lo que va de ano.

Facturacion: 3 millones € « Facturacion: 350 millones €
Sector: Bricolaje + Sector: Tecnologia
'_'; DITOSA + Ventas: 7.513 unidades (ene-nov) +  Ventas: 5.277 unidades (feb-nov)

VER MAS VER MAS

Calidad e Innovacién

Facturacién: 30 millones € Facturacién: 5 millones €
Sector: Alimentaciéon AT ] Sector: Bebidas

+ Ventas: 4.982 unidades (ene-nov) ! ' + Ventas: 1.387 unidades (ene-nov)

VER MAS S VER MAS



https://www.amazon.es/stores/ELASTIMOR/page/E5EFAA7A-A4DE-4094-AA2C-AC42170E4F70?lp_asin=B0835LW7HH&ref_=ast_bln
https://www.amazon.es/stores/OPPO/page/810DD4AE-8334-4A50-8194-360F7AEEF8AA?lp_asin=B0DFGG8WRX&ref_=ast_bln&store_ref=bl_ast_dp_brandLogo_sto
https://www.amazon.es/stores/ARLEQUIN/page/765A6F89-1E70-4B60-BE61-171550CDF294?is_byline_deeplink=true&deeplink=4DBB4431-E4B0-41C4-8786-4673D27A3870&redirect_store_id=765A6F89-1E70-4B60-BE61-171550CDF294&lp_asin=B0C2DFDJ66&ref_=ast_bln
https://www.amazon.es/PLATA-PLOMO-Licor-Premium-70/dp/B0BQZ9WJ5R/ref=sr_1_2?__mk_es_ES=%C3%85M%C3%85%C5%BD%C3%95%C3%91&crid=2ICT2KMGZ4K1X&dib=eyJ2IjoiMSJ9.YzIQ-WfEb9XUQcW6EfvAOhLUbM1kbgYMJgMbYKze6wfBnldZmc5P49pP87y3YQWljGePRD9meH8dRm-wSC4PaR1Nu685Q7Sxsf4sLdXvRf6wqJmuCawi1337SAT1v1jzAJO5lIWjY7k_ZZx60FKJcxFOg04DQc33kuy7h8iH4BLI2EI8MqVUnuEyjfnIj8IQti_fsH9t5pEhGrT878NuIw74ZBXqxRXru33UuCSpUMfjXff-UDJO4izOiWPC6SorGdSd4OVZFxqSLM9nkUGXKzAUTk2KcOgLW3xjQSUbWbs.uL9FKcPghtDUtSdEYYfN6VAlR3GmuLLQApu1u5sSuSQ&dib_tag=se&keywords=PLATA%2BO%2BPLOMO&qid=1765359919&sprefix=plata%2Bo%2Bplomo%2Caps%2C73&sr=8-2&th=1

DE COLABORACION

UNA SOLUCION 360° PARA EMPRESAS

FASE 1 (2/3 MESES)

1° : 6°
ESTUDIO VIABILIDAD E CAMPANAS DE PAGO

2° 7°
PROPUESTA : PRIMERAS VENTAS

3° 8°

PLANIFICACION : RESENAS POSITIVAS

4L° E 9°
REGISTRO EN MARKETS E POSICIONAMIENTO

50
CATALOGACION

GOODBUY ==

10°
VENTAS A BUEN RITMO

SOLUCION
LOGISTICA

ATENCION
AL CLIENTE
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FASE 1- PRIMEROS PASOS GOODBUY

ESTUDIO DE VIABILIDAD:

Antes de cerrar un acuerdo de colaboracién, realizmnos un estudio para conocer la viabilidad del proyecto mediante el andlisis de

la marca y los productos, su rentabilidad / competitividad / potencial, el mercado, la competencia existente, las ventas, etc.

¢Qué hay que tener en cuenta en este analisis? ¢Qué informacién necesitamos por parte del fabricante?

Coste del envio (10% aprox.) - PVP de los productos

Comision de los markets (12% de media) - Precio de cesion

Coste de la catalogacion de los productos - Datos logisticos
PROPUESTA:

Sitrasrealizar el estudio, se llega a la conclusion de que el proyecto es viable y rentable tanto para el fabricante como para nosotros,

elaboramos una propuesta personalizada en la que empleamos los datos extraidos en el analisis como punto de partida.

PLANIFICACION:

Una vez el fabricante acepta la propuesta planteada y antes de poner en marcha la colaboracion, nuestro equipo toma una serie

de decisiones sobre diferentes aspectos fundamentales del proyecto:

Se realiza una cuidadosa seleccion del catalogo de productos con el que se va a trabajar.
Se definen los marketplaces mas adecuados para cada producto, identificando las oportunidades reales de crecimiento.
Se decide en qué paises se va a operar y se adapta la oferta a las caracteristicas de cada uno de esos mercados.

Se disefla una estrategia de lanzamiento que combine volumen, rentabilidad y diferenciacion.
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FASE 1- REGISTRO EN MARKETPLACES GOODBUY

ALTA EN MARKETPLACES:

Tras analizar en qué marketplaces es mas adecuado operar, se procede al registro de tu marca como fabricante en cada uno de
ellos para poder distribuir los productos. Ademas, si asi se estipula en la planificacion previa, también se pueden abrir cuentas en

nombre de tu marca en aquellos markets que se considere necesarios.

De forma paralela a este proceso, disefhamos creatividades de tu marca orientadas a cada markeplace para asi adaptarnos a su

motor de busqueda y mejorar el tanto el posicionamiento como la visualizacion de tus productos.

REGISTRO DE LA MARCA:

Para empezar a comercializar tus productos en Amazon es fundamental tener registrada tu marca en Amazon Brand Registry.
Esto ayuda a proteger tu identidad intelectual y evita que otros vendedores se apropien de tu marca para vender tus productos

en tu nombre.

Ademas, de esta formma Amazon nos permite tener el control absoluto sobre tu marca y tus productos, y los consumidores sienten

una mayor seguridad y fiabilidad en el proceso de compra.

amazon brandregistry
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FASE 1- CATALOGACION DE LOS PRODUCTOS GOODBUY

DOCUMENTACION:

El siguiente paso es catalogar cada una de tus referencias de la forma mas completa posible para que el cliente final cuente con

el maximo de informacioén a la hora de realizar la budsqueda:

Titulos completos - Descripciones con informacioén util - Manuales de uso
Imagenes de alta calidad - Listado con las caracteristicas del producto - Fichas EPREL
Videos demostrativos - Etiquetas energéticas - Garantia

Para ello, llevamos a cabo un proceso de documentacién por el cual recopilamos toda la informacién y todo el material grafico
gue hay de cada producto. En el caso de que no exista, no sea adecuado o suficiente para poder realizar una buena catalogacion,
nosotros nos encargamos de generarlo. Podemos generar desde material grafico (fotografias, videos, creatividades, etc.), hasta
textos optimizados (textos correctamente redactados para su uso en titulos, descripciones, etc.) manuales de uso o fichas

técnicas de los productos con tu imagen corporativa.

Ademas, si tus productos no estan debidamente identificados con sus correspondientes EAN (cddigos de barras), también nos

hacemos cargo de esta gestion y de todos los tramites que conlleva.
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FASE 1- CATALOGACION DE LOS PRODUCTOS GOODRUY

CREACION DE LA STORE:

Posteriormente creamos la Store de tu marca en Amazon. Se trata de un apartado en dicha plataforma en el que se muestra
tu marca y tus productos a través de catalogos multipaginas. Este contenido creativo mejora |la presentacién de tu marcay la

experiencia del comprador ya que crea una propuesta de valor Unica.

DISENO DE LAS PAGINAS A+:

Se trata de un apartado en la parte inferior de

la pagina de cada producto en el que se amplia

la informacién relativa al mismo de una forma - " 4 - W o
i o i o

. . . . - . L o

mas visual y llamativa para ofrecer al usuario > o @ - ‘hﬁq“"g
T o oy B
un valor afadido. g . ’ q@ﬂ":a&;&
-~ o D{'ﬁg. ﬁ\}':‘ o

Este contenido A+ también suele incluir 3 u‘*r‘:,pt“ ‘,.:,c.“"‘

una breve descripcién del fabricante para
introducir asi la marca al cliente potencial y
reforzar el posicionamiento de la misma en su

mente.
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FASE 1- CATALOGACION DE LOS PRODUCTOS

GOODRUY

SOLUCION DE FALLOS:

Si los productos ya estan dados de alta previamente, mejoramos y/o completamos su catalogacion si es necesario.

amﬂz-l.on =8 T-:-.--ul.r.-r-]a PERPRN oo o dopurtamenti < L Mar 231303 anchoas u«. - ;:Iml.-m .. s ;:ri:udr-.'.-;.. '\___,rr__ﬂu

= Tede Atenchbn ol Cllente  Amaron Bashcs  Vidwer 3 comprar

amazon.. A,
—

=+ Coia

[_] 31 Cisaiits y Hitad ¥

Prims Day 0-11 julic = Teds  Atencide al Chente Prima Doy 1-11julin

Almentpciden y bebbiis  Ofers  Lonmdsvenddon  Apeitheot  Legemmbews aodss yhaings  Bohas, cendmeniony afen  Calkuby bebile  Dulors  Baebacis sloshion Almestyiibn y bibidin  Ofirias Lo mis vindden  Apetives  Ligerbens, oDl y barinas  Solsa, condmenies y afen G ol yhebidis  Oulons  Beleda abiohdlicas

Alirwriacién ¥ bobidas + Comarvas + Pricsdon y ssaroos + Pescidos Alimprisritn y bebidus. » Pty Fideod. » Fastiy 1 Pt oot

0

L

Haz clic para wer L vivla oompleia

@eEEO

® LAMAR SALADA Anchoa del Cantabrico,

Elaborada en Santoiia, en Aceite de Oliva,
Tarrina de 400 grs de 30 Filetes/Calibre

Winita La tiencls e LA MAR SALADA
Bencar o b pelgra

Z6™

Prime Da dies

Lo precios de loe  Amasen incluyen el P
Dpenthend & 1u drecion S entreg. o I pueds varsr # Minalize
la semgra. Para obierer man infermacion, has sic sgul.

Con A Huii tenidrias ahanrade 33,02 € o0 el Gltima aho
Crear una cuents grateits ¥ shonra kasts un 170 'Y hay.

Sabar Anchoa

Vit agion
Aapaniin dngonitio

Tamadie: 400 g [Paquete de 1)
400 g (Paquete de 1) | | 800 g (Pepeste de 1]

400 g (Paquete de 3} | | 400 g (Pacurte de 4]
110 (Paquete de 1) | 110 g [Fagueste de )
110 (Paquete de 3} | | 110 G [Pagrte de 4]
150 g iPaquete de 4

Ingredientes £y
Arat Pk Bt e (Endyt budin encrasiiolus), Sorte de oliva y il

26 e
i Dad dias

Entrega GRATIS ¢ jutves, D6 de
Junia. Haz el pedido en § haras
5 emin, Vel Getalles

B Eriar & GOOORUY - Tormslawega
VB

En stock

v Gesie Goodbeay ek
Werdho o Goedasy il

Devolucioney Ve

W business

Absoara hasts un 10% en ebe
eduCho (on pIelis soheivg
P ST

Crear wnd cetnbs gratuits )

EJEMPLO1
Producto bien catalogado

(L]

Maz clic pars ver la vista completa

Anchoas del Cantabrico 800 g

TG i g

Lo prrcon de (o wn Amagen e il Ptk
Dependierad de tu Sneccion oe enanega, o M punds wariar al finalizar
L3 poergera. Paera obterer mds infoemadn, hae clic squl.
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primer peditt i AMapte Business. Rt sle para DHENe uha (uents
St EMEre gratuita
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1
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wriedewrsr (350
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F9% Cuam i

ALTD L (MDD reCurremie i
ahorra hasta wn 3%

o §in goite sditional

& Emdo gratuioe

= Cancels cusndd gquisras
Bk P TTa de

[Endrega GRATIS el lunes, 30 de
junis. Has &l pedide en 20 Reca

41 rins. Wer detalles

En stock
Camidad 1 -
Sundriete

Entrega cada: 5 meses (Hds
comiing
L Gt Saereidiamaniia

Wi e i v

Devoleciones e

Sunorguidn
ELIR 7,64 (2547 /gl o
[E] informar de un problema con eite products
salimo Compra nkca
SOUME Drcones inlebpntes prs lis necesidades &l 4 o dla TG e kgl
Compra ya
Errega GRATTS &l lunes, 30 de
ljunbo. Mar el pedido en 22 Fore
A1 miny Wer detslles

Producto mal catalogado




EJEMPLOS DE STORES

2 tiola Bedbiuy Bevolucoee
Todon o degarta.. = | Buscar en Amazan.; q -ES :ugnurmfm. ¥ Pedidos

=Todo AtenckénalCllente  Amazon Basks  Volvera comprar  Frime

Amasmees  Ubsackren e recogids de Amazan b Loy miveerdiim Ofertas  Amaeon Segurds mans  Livta de ey Tasbetasrageln  Amaszn Py

Seguir M INICID  JABON PARA NEOFRENDS  MAS -

{Qué es Wetkube?

Wetkube llega desde el corazén del Mar Cantabrico
con el objetivo de convertirse en el aliado perfecto
para tus actividades acuaticas

{Qué productos ofrecemos?

para limipiar y cuidar by necprenc.

s informaciin

del mismao.

Miis informacidn

Cn nuestros ponchos podrds secarte y cambiarte
facilmante después de realizar tus actividades
acuaticas favoritas.

Miis informacidn

WETKUBE
Deporte

Prime Day & -ijul

El jabdn liguido Weatkube Cleaner es la solucidn ideg

Nuestro cubo para neoprenos te ayudard a alargar |
wida de tu traje ya que garantiza un secado Sptimo

/

e i ol Boockury [re—
Toxdoa ko depertamestaa = | Buscar en Amaz FSES . Cuentaylistas-  yPedides

Amazon Basics Volw Prime Day §-1ij

Ofsrtis  AmasonSegurdasans  Listededewns  Tarjetes regals  Amasen P

N g

Vaffuga, ~ PRTATASVALLUCAS

(- Saguit fi)

n todo PATATAS vaL

Descubre el auténtico sabor de las Patatas Valluca
fritas de manera artasanal con ingredientas 100%
naturales Disfruta de un snack gourmet, crujiente
deliciose, elaborado en Cantabria con patatas
seleccionadas de alta calidad. jE1 aperitivo perfect
para cualguier ccasidn

O 1 )
- - Naflagay
| ot

e

&

Desde Valderradible, Cantabria, saleccionan las
mejoras patatas y las frien de manera artesanal pa
ofrecerte un snack crujiente, sabroso y auténtico)

PATATAS VALLUCAS
Alimentacion

dMazZon..
P

Todo At 7 al Cllente

Amasmess  Ulbseaciane de

Loen

Saguit
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z = 7 sioks Gooebury Bevcciomes
o cegertamastes = | Buscar en Amaz |0 Cienta ylistas - y Pedides

Prime Day 8-1ju

recngids te Amamnbus  Losminverdidm  Ofetas  Amacon Segurds mans

M MO GINEBRAS  WERMUTS  MAs -

scar en todo SIDERIT

Siderit: Destilados Premium de Cantabria

Siderit es una destileria artesanal fundada en
Cantabyria, Espafia, con el propasito de crear
destiados premium de maxima calidad.

Nacid com la visidn de combinar tradicidn e
nnowvacion, utilizando ingredientes exclusivos oo

DESTILERIA SIDERIT
Bebida



EJEMPLOS DE STORES

: o e Hels Doodue
ocdon ko agertamuntaa = | Buscar en Amaz B ES - Cugntay listas -y Pedides

=Todo AtencidnalCllente Amazon Basics  Wolver a comprar Eramas mentirosos Nweva serie original | Ver

Amamnes  Ubcacions de ecogide de Amamn fub Loy minverdidm  Oferta = Livtsdwdmway  Tasjetas regalo

tado ELASTIMOR

oy uis e 2os
L

Mortero acnlico que presenta la estabilidad ¥ resistencia de un
merterg v by impermeabilicid, fexibilicad v adherencia de un
sellador acrilico.

SELLADOR PERMANENTE
EFECTO PIEDRA
LISTO AL USQ PARA SELLAR

ezl iy Farmulaca para dar respiesta a problemas hasta ahora no

resuelos en ba construccicn, como es la unian de materiales de

Cualquier tipo de Pledra,
< 4 diversas naturalezac sin altarar el sauilibrio estéticn, con Hptimog

Ladrilla,
resultados, una larga duracién y &l de limpiar durante su

apiction,

INFORMACION TECNICA:
Densid; A5 grfemd

Punto de inflamacidn: 71, >95 *C
Soluble cn agua

.‘f Olor: acrilico caracteristico
. Textura al uso: pastoso

Color: segun carta de colores

Secado: A espescres de Smm., 10-12h a 20 °0
Curado y desarrollo total de propiedades: 253
dlas

Elasticidad: Medida como elongacidn 7%

TRACCION:

Resistencia & rotwra sobre aluminic® 0,44 N/mm2 a 23°
Resistencia  roturn sobe mortero® 0,46 Nimm2 a 13
Resistancia & rolura sobee aluminio®™ 1,46 Nimm2 a -20
Hesictencia a rotura sobre mortero® 2,43 Kmml a -20
"Ratusa cohasiva

FLEXIBLE, IMERMEABLE, TRANSPIRABLE, LISTO AL USO

DITOSA CALIDAD E INNOVACION
Bricolaje

GOODBUY | =
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3 . e Hols Boodksuy Devlciree
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PARA TODOS LOS GAMERS
L midxi =ndimni

] i im ndimi

Py BEAUTY CARE @ PALLENIUM
= MGG

Saguir NI CABELLD - MAS - Saguir h INIUD  PCGAMING  MONITORES  MAS -

n tado MILLENILIM

Ratoies
FUSSY: Todo lo que necesitas para resaltar tu
belleza, desde tus manos hasta tu mirada, con
herramientas disefiadas para cuidar cada
detalle.
Mas infermacion

Alfornbrillas Auriculares

PRODUCTOS IMAGINADOS ¥ DESARROLLADOS POR Y PARA GAMERS

El equipo Milenum se apoya en espechalistas con décacks de experiencia

MILLENIUM TECLADG)
MT4

o D

FUSSY Fack de Cepillos y Peing Mint: Cepillo.— FUSSY Pack Mankura: Allcate Cuticulas, Alic:

T4% ¥ e tunsan /

10% * 1650 ety

MILLENIUM
Gaming

FUSSY
Belleza



EJEMPLOS DE PAGINAS A+

Qﬁp«:ién del producto

producto, el

anchoas

\

-
- NATURAL,
"~ NIESANAL
i) VCANTABRICO

Las son una deliciosa
elaboracion que se obtiene del
bocarte, un pequefio pez rico
en Omega-3 y fuente de
proteinas, que nadan en
nuestras aguas del Mar
Cantabrico.

TRADICION CONSERVERA,
NUESTRA RAZON DE SER

En Conservas Arlequin nuestra mision es ofrecer un gran

mejor servicio, atencion profesional personalizada y la

mas amplia gama de conservas de pescado.

CONSERVAS ARLEQUIN
Alimentacion

ms informacion del producte

. -S—"-!x" §
MY O B o

OPPO Al

Al LinkBoast!

OPPO
Telefonia

IBERIA

GOODRUY

Descripcién del preducte

-NEEEE

El sabor de moda

o s Fricera ba

Para compartic

Dinfruta cen bus armiges de mibe incrable S0 arome eetisl
ssber. Sarkn surr min

\_ Descubre el detalle divino J

D'MELON
Bebida



IBERIA

FASE 1- CATALOGACION DE LOS PRODUCTOS GOODRUY

¢Qué necesitamos por parte del fabricante para poder catalogar?

ooooooooooooooooooo

Certificado oficial de marca

Codigos EAN de los productos Te podemos ayudar

PVP de los productos (orientativo) con todo esto, pero
?

Precio de cesidon que van a tener los productos para nosotros supondria un coste

Todas las fotografias/videos que tenga de los productos extra y retrasaria el

Fichas de producto (caracteristicas técnicas / ingredientes / valor nutricional, etc.) proceso

Datos logisticos de los productos (dimensiones, peso, envio en seco/frio, etc.)

ooooooooooooooooooo




IBERIA

FASE 2 - CAMPANAS DE PUBLICIDAD GOODRUY

Una vez estudiada la competencia y definida la linea comercial a seguir, llevamos a cabo una estrategia publicitaria online basada
en campanas de pago* que mejoran el posicionamiento de tu marca y de tus productos dentro de Amazon.

Estas acciones son de gran importancia ya que hacen que tus productos aparezcan en los primeros resultados de las busquedas,

aumentando asi su visibilidad y consiguiendo que los consumidores vean tu oferta antes que la de la competencia, por lo que la

probabilidad de conseguir ventas es proporcionalmente mayor.

¥ P T Casta
SPONSORED BRAND:
Prriema Dy 111 i
Amarenm  Ubiisconm i recogada de Amicon Fub Lon mdn veedon. Ofertin Arraron bogands mana Unksde drest Tewtnrogals  Amacwn Priee Apps de Amison Vonder on Arracon Trabage en Amason
14 resultacios para "L ermits eastabia’ T Ty En este tipo de campafas se
epT— # promociona a la marca para que
o aparezca la primera cuando se
Dhia e enireps
Bchein maians busca un producto que tenga en
Departamenta <
Comsernin i Wgumbrs catélogo.
Platgs Sulie. y pasine emanadon.
Libroy .
Lisrag sobre sodeslegia e la oilura ©
i toemparines 4
ol ereeid £ SOCaHELE
Ficide sémica m SPONSORED PRODUCT:
Btk e afeis
Fericdnma:
Precie . ~
T U - 35 URy : En este tipo de campafas se
O—O0: promociona un producto en
Do 03 5 EVR . i
= concreto para potenciarlo en las
Wernbeder busquedas.
Goodby Beria
issetia
:rmh o LA ERMITA Delicatassen de L& ERMITA Garbanzos oo LA ERMITA Cecida Mantafis LA ERMITA Olla Forroviaria &g LA ERMITA Asror con Lochss,
: Limnén, Postng Licteo Cromeds Espinata y Batalag, Potaje Tradicional, Recota Cimabea con Alubia Rejas con pandeta, Peritrg Licteo Tradicianal en
o on Yogur y Queso Blarco, Sab...  Tradicional Cintabro, Reoeta... Alubias, Berzay Compango, 5. marcillla y chorizo, Receta... Tamro de Cristal, con anelay...
o Dwlicatenuer de limdn 2gme p Tradicional ©ila Farrovisria Aaraz can beche §
: P
: 16”".'5“.-1-“ dasd] < D i ES'M‘I.H.'IN.I'-;C- 19” lllﬁ D) Ez”‘l.ﬁ:'.wn'-'dxl .
o sprime Das dias Errega GRATIS ol jus, 16 e jun prime Do diss e Don ddap ‘prirme Dag dizs b
\_ T g L bkt Lo B S Ly BT ] Lt R

*El coste de estas campanias no estd incluido dentro del presupuesto sino que tiene que asumirlo la propia marca.



SOLUCION

Desde el afo 2024 contamos con nuestro propio almacén
logistico, una nave de 2.000 m2 que esta situada en el Poligono

Industrial de Tanos-Viérnoles (Torrelavega), Cantabria.

Se trata de una ubicacidén estratégica ya que se encuentra
cerca de las principales arterias de comunicacion del area de
influencia de Torrelavega (A-67y N-611) y de puntos estratégicos
CoMo puertos, aeropuertos, estaciones de tren, etc.

Estas instalaciones tan amplias nos permiten tener el espacio

suficiente para gestionar el almacenaje de +1.000 palets de

mercancia tanto propia como de nuestros colaboradores.

GOODBUY =




SOLUCION GOODBUY ==

Es gracias a nuestra infraestructura logistica que actualmente tenemos la capacidad para sacar una media de 250 pedidos

diarios, unos envios que van tanto a destinos de Espana (incluidas las Islas Baleares), como de Portugal, Francia e Italia.

Para la gestion de este almacén contamos con el programa informatico ODOO, una herramienta que nos ofrece informacion tan
util como: la ubicacion de cada producto en los racks, el valor de la mercancia en cada momento, las existencias disponibles, los

envios realizados, la caducidad de los productos alimentarios, si hay que hacer pedido a los proveedores para no romper stock, etc.

En cuanto al envio de los pedidos, trabajamos con varios proveedores logisticos (Seur, GLS, CTT Express, Correos, etc.) por lo que

contamos con unas tarifas muy competitivas y la experiencia para escoger el mejor envio para cada tipo de producto.
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AL CLIENTE GOODBUY ==

Ofrecemos un soporte multilinglie de calidad a los clientes para resolver en cada idioma cualquier consulta o incidencia que

haya podido surgir tanto antes, como durante y después de la compra (transaccion, envio, recepcion, garantia, etc).

De esta forma ofrecemos un mejor servicio y aumentamos la satisfaccion del cliente en relacion a su experiencia de compra para
mejorar también la percepcion que tiene tanto de la marca como del producto en cuestion.

Este servicio también nos ayuda a conocer la opinion de los clientes sobre los productos para mejorarlos en el caso de que sea
necesario.

e Teléfono: 942 087 833 Facebook: @goodbuyiberia

g Whatsapp: 633 190 919 Instagram: @goodbuy_iberia

@ Email: atencionalcliente@goodbuy.es Horario atencion telefénica: 9:30 - 13:30 h (L-V)

Horario atencién por email: 24/7




DEL PROCESO

FASE 1
DEL PROCESO

ooooooooooooooooooooo

para catalogar todo

FASE 2
DEL PROCESO

ooooooooooooooooooooo

CAMPANAS

para que arranque la venta

FASE 3
DEL PROCESO

ooooooooooooooooooooo

VENTAS

hasta estar a pleno rendimiento

GOODBUY =

EL COSTE DEPENDE DE:

N° de referencias que hay que dar de alta

N° de marketplaces en los que se quiere trabajar
Si existe material grafico o hay que generarlo

Si los productos ya estan dados de alta el coste es
mayor ya que nos lleva mas trabajo “arreglarlos”

EL COSTE ES DE 250/500€ MENSUALES

Se realizan campanhas de publicidad de pago en
Amazon durante los primeros meses

Esto mejora el posicionamiento del producto y
ayuda a que empiece a rotar

Se generan las primeras ventas

Nosotros compramos la mercancia a precio de
coste y la almacenamos en nuestra nave
Gestionamos todo el proceso de venta



DE LA COLABORACION GOODBUY ==

TENEMOS OPERAMOS SOMOS UN SISTEMAS NOS
PRESENCIA EN EN 3 PAISES EQUIPO DE 13 TOTALMENTE ENCARCAMOS
23 MARKETS DIFERENTES PROFESIONALES INTEGRADOS DE TODO
Disfrutaras de una Incrementaras tus Tendras a tu Mantendras Gestionamos la
gran visibilidad ventas gracias a disposicidén un equipo tu competitividad catalogacion de los
en canales lideres con nuestra red nacional experimentado en gracias a nuestros productos, las ventas,
millones de clientes e internacional de operar en este tipo sistemas de control campanas, ATAC,

potenciales marketplaces de plataformas del pricing y el stock logistica...



IBERIA

PROBLEMAS QUE PUEDEN SURGIR GOODRUY

Estos son los principales problemas que nos podemos encontrar a la hora de poner en marcha un proyecto de colaboracion:

- FALTA DE INFORMACION: No tener toda la informaciéon que necesitamos para poder dar de alta correctamente los productos

(datos logisticos, EAN, fotografias, etc.).

- FALTA DE MARGEN: No contar con el margen necesario para que el proyecto sea beneficioso para ambas partes. Este problema

puede deberse a agresiones del PVP.

- PRODUCTO YA DADO DE ALTA: Que el producto haya sido dado de alta previamente de forma incorrecta por otro vendedor

nos dificulta mucho el trabajo.

- VENDEDORES POR DEBAJO DEL PVP: Encontrarnos, al dar de alta una referencia, con que hay otros vendedores vendiendo

ese mismo producto por debajo de su PVP.

- POCA CAPACIDAD DE PRODUCCION: Que el fabricante ho cuente con la capacidad de produccién suficiente para abastecer

la demanda y se produzcan roturas de stock.

Si no puedes organizar todo esto, jno te metas en el online!

Vas a perder tiempo y dinero



cHABLAMOS?

695 660 615
Israelcigoodbuy.es

Paseo de Julio Hauzeur N°10
39300 - Torrelavega (Cantabria)

www.linkedin.com/in/israelcasado
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