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NUESTRO MODELO DE NEGOCIO

1. Realizamos un estudio previo para analizar la viabilidad de la venta.

2. Solo trabajamos con fabricantes o marcas.

3. Creemos que la creación de los productos es fundamental para el éxito de las ventas.

4. Cobramos por el proceso inicial de catalogación porque todo lo realizamos a nombre del fabricante y si dejamos de vender sus    

    productos, el trabajo queda en los diferentes markets.

5. Gestionamos toda la logística de los productos desde nuestro almacén (sello Prime y entrega en 24h).

6. Buscamos la rentabilidad tanto para el fabricante, como para el vendedor.

7. Nuestro objetivo es que el producto esté en el TOP VENTAS de su categoría en 12 meses.

8. Hay que desarrollar campañas de publicidad para posicionar el producto en los markets (lo paga el fabricante).

9. Defi nimos PVP y los canales de venta junto con el fabricante.

10. Los primeros pedidos son con mercancía en depósito la cual se factura una vez se ha vendido. Enviamos un reporte de ventas

      semanal al fabricante.

11. El fabricante tiene abonarnos el importe de las devoluciones que no se puedan volver a poner a la venta como producto nuevo.

12. Funcionamos como un departamento de marketplaces externo que se encarga de todo.



NUESTROS OBJETIVOS PARA EL 2026

UN CRECIMIENTO DEL +43% RESPECTO A 2025

ELECTRÓNICA
(Telefonía, TV, proyectores...)

GAE + PAE
(Pequeño/gran electrodoméstico)

ALIMENTACIÓN + BEBIDA

TRATAMIENTO DEL AIRE
(Ventilación, calefacción...)

OTROS
(Bricolaje, bodycare, equipaje...)

FRANCIA

PORTUGAL

ESPAÑA
(Península y Baleares)

FAMILIAS MARKETS PAISES

100.000
UNIDADES ENVIADAS

68.500
PEDIDOS TRAMITADOSVENTAS = 5.000.000€



PODEMOS SER TU DPTO. DE MARKETPLACES EXTERNO

Tras años de especialización en el canal online, ahora ofrecemos a fabricantes y marcas un servicio integral totalmente 

personalizado, una solución 360º basada en:

• Amplia experiencia en el modelo marketplace

• Gran conocimiento de la gestión de estas plataformas

• Avanzadas herramientas tecnológicas

• Maximización de la rentabilidad



¿QUÉ BENEFICIOS TIENE LA COLABORACIÓN?

TENEMOS
PRESENCIA EN 

14 MARKETS

Disfrutarás de una 
gran visibilidad 

en canales líderes con 
millones de clientes 

potenciales

Incrementarás tus 
ventas gracias a 

nuestra red nacional 
e internacional de 

marketplaces

Tendrás a tu 
disposición un equipo 

experimentado en 
operar en este tipo 

de plataformas

Mantendrás
tu competitividad
gracias a nuestros 

sistemas de control 
del pricing y el stock

Gestionamos la 
catalogación de los 

productos, las ventas, 
campañas, ATAC, 

logística, etc.

OPERAMOS 
EN 3 PAÍSES
DIFERENTES

SOMOS UN 
EQUIPO DE 12 

PROFESIONALES

SISTEMAS 
TOTALMENTE 
INTEGRADOS

NOS 
ENCARGAMOS 

DE TODO



¿QUÉ DIFICULTADES PUEDEN SURGIR?

Si no puedes organizar todo esto, no te metas en el online.
¡Vas a perder tiempo y dinero!

FALTA DE
INFORMACIÓN

No tener toda la 
información que 

necesitamos para 
poder dar de alta 

correctamente los 
productos (datos 
logísticos, EAN, 

fotografías, etc.).

No contar con el 
margen necesario 

para que el proyecto 
sea benefi cioso 

para ambas partes. 
Este problema 

puede deberse a 
agresiones del PVP.

Que el producto 
haya sido dado de 
alta previamente 

por otro vendedor 
de forma incorrecta. 
Esto es algo que nos 

difi culta mucho el 
trabajo.

Encontrarnos, al 
dar de alta una 
referencia, con 
que hay otros 
vendedores 

vendiendo ese 
mismo producto por 

debajo de su PVP.

Que el fabricante 
no cuente con 

una capacidad de 
producción sufi ciente 

para abastecer la 
demanda. Esto 

provocaría roturas 
de stock.

FALTA 
DE MARGEN

PRODUCTO
DADO DE ALTA

SELLERS POR 
DEBAJO DEL PVP

POCA CAPACIDAD
DE PRODUCCIÓN



PLAZOS Y COSTES DE LA COLABORACIÓN

Estudio previo Posicionamiento de pago*

Presupuesto de catalogación Primeras ventas

Planificación del trabajo Primeras reseñas

Registro en los markets Posicionamiento orgánico

Catalogación de productos

Logística envíos/devoluciones

Atención al cliente 24/7

SERVICIOS INCLUIDOS
EN LAS FASES 2 Y 3

EL COSTE DEPENDE DE:

•	 Si existen productos ya dados de alta 
que haya que arreglar

•	 El Nº de referencias a trabajar

•	 El Nº de markets donde operar

•	 El material gráfico existente

*COSTE
250/500€ AL MES

CONDICIONES

•	 Firmar un contrato de distribución

•	 Primeros pedidos pequeños y con la 
mercancía en depósito

•	 Gestionamos todo el proceso de 
venta

CONDICIONES

•	 Reporte semanal y mensual con las 
ventas por referencia y marketplace

•	 Reposiciones por semana/quincena

•	 Pago de la mercancía a 60 días

FASE 1 (2/3 MESES) FASE 2 (6/8 MESES)

Ventas a buen ritmo

FASE 3 (12 MESES)



1. ESTUDIO PREVIO:

Para conocer la viabilidad del proyecto llevamos a cabo un análisis tanto de la marca, como de los productos, su rentabilidad,  

potencial, el mercado, la competencia, las ventas, etc. 

2. PRESUPUESTO DE CATALOGACIÓN:

Si tras el estudio realizado el proyecto es viable, elaboramos un presupuesto que recoge el coste de nuestros trabajos iniciales de 

catalogación, registros de la marca, etc.

3. PLANIFICACIÓN DEL TRABAJO:

Toma de decisiones que se realiza junto al fabricante para defi nir:

• Los productos con los que se van a trabajar.

• Los marketplaces más adecuados para vender cada producto.

• Los países en los que se va a operar y el precio que se va a aplicar a cada uno de esos mercados.

PROCESO DE COLABORACIÓN

¿Qué hay que tener en cuenta para que sea viable?

· Coste del envío (10% aprox.)

· Comisión de los markets (12% de media)

· Coste de la catalogación (IMPORTANTE)

· Necesidad de margen (20% mínimo)

· Inversión en campañas de publicidad

· Tiempo hasta posicionar el producto (12 meses)

¿Qué necesitamos por parte del fabricante?

· Códigos EAN de los productos

· PVP de los productos (sin coste de envío)

· El precio de cesión de los productos

· Datos logísticos de los productos (medidas, peso...)



PROCESO DE COLABORACIÓN

4. REGISTRO DE LA MARCA:

Para poder dar de alta tus productos, comercializarlos y tener el control sobre ellos, los marketplaces nos exigen registrar tu 

marca en sus sistemas. De esta forma se evita que haya distribuidores que vendan productos sin la autorización del fabricante.

5. CATALOGACIÓN DE LOS PRODUCTOS:

El siguiente paso es catalogar los productos de forma comprensible y con el máximo de información posible para favorecer la 

decisión de compra del cliente. 

· SKU / Identifi cador del modelo

· Fotografías y vídeos en alta calidad

· Creatividades

· Texto descriptivo

· Ficha técnica con las características del producto

· Listado de ingredientes (para alimentación y bebida)

· Etiqueta energética

· Manual de instrucciones o Guía rápida

· Advertencias o información de seguridad

· Condiciones de garantía

· Declaración de conformidad

·  Informe RoHs

·  Informe CE-LVD

·  Ficha EPREL

¿Qué necesitamos por parte del fabricante? El Certifi cado ofi cial del registro de la marca

¿Qué necesitamos por parte del fabricante?  Toda la documentación y el material gráfi co que tenga de cada referencia:



PROCESO DE COLABORACIÓN

6. SUBIDA DE PRODUCTOS:

Una vez se ha recopilado o generado la información y el material gráfi co necesario, se dan de alta los productos en los diferentes 

markets mediante una plantilla que nos descargamos de cada plataforma y que varía en función del tipo de producto.

Por otro lado, si los productos ya han sido dados de alta previamente y no están catalogados correctamente, nos encargamos de 

mejorar y/o completar todo el contenido.



PROCESO DE COLABORACIÓN

7. CREACIÓN DE LA STORE:

Con todos los productos subidos a Amazon, creamos en dicha plataforma la tienda ofi cial de tu marca o Store. En esta sección se 

incluyen todos los productos que tienes a la venta y se habla de tu marca, algo muy importante a nivel de branding ya que ofrece 

propuesta de valor única y mejora la percepción del comprador.

8. DISEÑO DE LAS PÁGINAS A+:

Es el apartado que el usuario de 

Amazon visualiza al fi nal de la 

página de cada producto. 

Aquí se amplía la información de 

dicho producto de una forma más 

visual y llamativa para ofrecer al 

posible cliente un valor añadido.

También se puede incluir una 

breve mención al fabricante para 

reforzar el posicionamiento de la 

marca.



PROCESO DE COLABORACIÓN

*El coste de las campañas no está 
incluido dentro del presupuesto, 

sino que tiene que asumirlo la 
propia marca.

SPONSORED BRAND:

Campañas en las que se promociona 
una marca para que aparezca la 
primera cuando se busca un producto 
que tenga en catálogo.

SPONSORED PRODUCT:

Campañas para promocionar un 
producto en concreto. Se mejora 
su visibilidad ya que aparece en los 
primeros puestos de las búsquedas de 
su categoría.

9. POSICIONAMIENTO MEDIANTE CAMPAÑAS DE PUBLICIDAD:

Durante los primeros meses de la colaboración, realizamos campañas de publicidad de pago* en Amazon para mejorar el 

posicionamiento de tus productos en esta plataforma. Estas acciones hacen que los usuarios vean tu marca o tus productos antes 

que a la competencia, por lo que se generan las primeras ventas y los productos comienzan a rotar.

ESTAS ACCIONES SE REALIZAN BAJO PRESUPUESTO



NUESTRA SOLUCIÓN LOGÍSTICA

Ponemos a tu disposición una solución logística completa y eficiente ya que contamos con nuestro propio almacén, una nave de 

2.000 m² que está situada en Torrelavega (Cantabria) y que tiene espacio para +1.000 palets, algo que nos permite almacenar la 

mercancía en depósito de nuestros colaboradores y trabajar con ella directamente.

Para su gestión, además de contar con un avanzado programa informático que nos ayuda a reducir tiempos al ofrecernos 

información importante sobre la mercancía (caducidades, valoración, disponibilidad, ubicación, etc.), también trabajamos con 

diferentes agencias de transporte (Seur, GLS, CTT Express, Correos, etc.) para así poder contar con unas tarifas de envío muy 

competitivas. Todo esto, nos da la capacidad para sacar una media de 250 pedidos diarios desde nuestras propias instalaciones. 

¿Y a ti qué podemos ofrecerte?

•	 Análisis de tu producto para la selección de la mejor forma de almacenaje y del método de envío más óptimo.

•	 Envíos a España (incluidas las Islas Baleares), Portugal, Francia e Italia.

•	 Sello Prime con entregas en en 24/48h.



@goodbuyiberia @goodbuy_iberia www.goodbuy.es

¿HABLAMOS?




